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Begrüßung 

 
Hallo, liebe Kolleginnen und Kollegen, hier ist Ihr Patrik Luzius. Schön, dass Sie 

dabei sind, Ihre Steuerkanzlei jeden Tag ein Stückchen zu optimieren. 
 

Erfolgsimpulse 

 
Der Titel unseres heutigen Videos heißt: Abgrenzung zu anderen Rechtsgebieten 

 
In diesem Video erhalten Sie die wichtigsten Antworten zu folgenden Themen bzw. 

Fragen: 
 
1. Welche Rechtsgebiete dürfen Sie nicht bearbeiten? 

 
2. Welche Tätigkeiten sollten Sie nicht bearbeiten? 

 
3. Machen Sie nicht alles für Ihre Kunden! Sagen Sie öfters NEIN! 
 

Hauptteil 

 
1. Welche Rechtsgebiete dürfen Sie nicht bearbeiten? 

 

 Arbeitsrecht 

 Mietrecht 

 Vertragsrecht (Verträge aller Art) 

 DSGVO 

 Sozialrecht 

 
Folgen, wenn Sies es doch tun: 

 Verstoß gegen das Rechtsberatungsgesetz mit allen strafrechtlichen 
Konsequenzen 

 Kein Honoraranspruch 

 Kein Versicherungsschutz durch die Steuerberater-HV 
 
2. Welche Tätigkeiten sollten Sie nicht durchführen? 

 

 Steuerstrafrecht 

 Sozialversicherungsrecht (z.B. Statusfeststellungsverfahren, KSK) 

 Insolvenzrecht (GmbH in der Krise) 
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3. Machen Sie nicht alles für Ihre Kunden! Sagen Sie öfters NEIN! 

 

Machen Sie nichts, wovon Sie nicht viel Ahnung haben, nur, weil ein Kunde es will. 
Sagen Sie NEIN! Grenzen Sie sich ab und machen nur, was Sie und Ihre Mitarbeiter 

wirklich gut können. 
 
Wägen Sie Ihr Risiko und das Ihrer Kanzlei sehr sorgfältig ab. Wenn das Risiko 

höher ist als die Chance, sagen Sie NEIN! Wenn Ihr Bauchgefühl NEIN sagt, dann 
sagen Sie zum Kunden NEIN! 

 
Wenn Sie zu oft JA sagen, dann werden Sie in diesen Tätigkeiten wenig gewinn oder 
Verluste erleiden, da Sie sich erst das Wissen aneignen müssen und das Risiko der 

erhöhten Haftung haben 
 

Ihr Kunde wird auch nicht böse sein, wenn Sie NEIN sagen, sondern er weiß einfach 
Bescheid, dass Sie diese bestimmte Tätigkeit nicht erledigen werden. 
 

Beispiele: 

 Landwirtschaft 

 Baulohn 

 Erbschaftsteuer 

 Umwandlungen 
 
Besprechen Sie alle genannten Punkte immer mit Ihrem gesamten Team, damit auch 

die Mitarbeiter nicht unwissend falsche oder gefährliche Tätigkeiten ausüben! 
Plattform hierfür ist das regelmäßige Teamgespräch. 

 

Kurz-Zusammenfassung 

 

Fassen wir nochmal kurz zusammen: Was waren die 3 wesentlichsten Punkte von 
heute: 

 
1. Sie wissen, welche Rechtsgebiete Sie nicht bearbeiten sollten bzw. dürfen. 
 

2. Sie wissen, welche Tätigkeiten Sie nicht bearbeiten sollten. 
 

3. Machen Sie nicht alles für Ihre Kunden! Sagen Sie öfters NEIN! 
 

Umsetzung in Ihrer Kanzlei (siehe unten im Downloadbereich) 

 
Ich möchte Sie noch auf den Downloadbereich unterhalb dieses Videos aufmerksam 

machen. Dort finden Sie alles Wichtige zur Umsetzung der Inhalte dieses Videos. Je 
mehr Ideen und Maßnahmen Sie in Ihrer Kanzlei umsetzen, desto erfolgreicher 
werden Sie! 
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Verabschiedung 

 

Herzlichen Dank fürs Zuschauen. Ich wünsche Ihnen ganz viel Spaß und Erfolg bei 
der Umsetzung! Setzen Sie möglichst viel schon in der nächsten Woche um! Es lohnt 

sich! Und denken Sie immer daran:  
 

Weniger Worte, mehr Transporte! 

Ihr Patrik Luzius 
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